
Optimice su portafolio de soluciones como 
servicio y libere nuevos flujos de ingresos 

Innovación integrada



Innovación integrada

Presentamos la infraes-
tructura, las plataformas 
y las soluciones como 
servicio que proporcionan 
las experiencias de nube 
simplificadas que buscan 
los clientes.

Dell APEX es una nueva y emocionante manera 
de ofrecer experiencias de nube simplificadas que 
permiten una transformación digital más sencilla 
para sus clientes, a la vez que libera nuevos flujos 
recurrentes de ingresos para su empresa. 

Nuestro portafolio de soluciones de 
infraestructura como servicio1 de primer nivel 
está específicamente diseñado para simplificarle 
la vida a usted y a sus clientes. Dell  APEX ayuda 
a sus clientes a aprovechar las experiencias 
de nube simplificadas dondequiera que se 
encuentren las aplicaciones y los datos, lo que 
brinda la flexibilidad, la facilidad y la experiencia 
de los modelos como servicio y de nube. 

Ahora puede simplificar la administración 
de TI, acelerar los resultados empresariales 
y proporcionar servicios mejorados de valor 
agregado que permitan la innovación de los 
clientes. 
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Simplificado. Acelerado. mejorada

Ofrezca servicios de TI simplificados, acelerados y mejorados que combinan su propia experiencia de valor 
agregado con un portafolio de soluciones de primer nivel del líder indiscutible del mercado en infraestructura1 
para desbloquear todo el potencial de como servicio para sus clientes. 

Con Dell APEX, puede ofrecer experiencias de nube simplificadas con un aprovisionamiento rápido, pasando 
rápidamente a las especificaciones, implementar y escalar dinámicamente las soluciones a medida que cambian 
las necesidades de los clientes. Esta mayor agilidad y escalabilidad instantánea dan como resultado un mejor 
tiempo de entrega para usted y un tiempo de creación de valor para sus clientes. 

Puede ayudar a los clientes a equiparar los gastos de TI con el uso de previsiones y los objetivos del negocio, 
así como a mejorar las soluciones de Dell APEX con sus propios servicios especializados para ofrecer 
resultados aún mejores.

Dell APEX es parte de 
nuestra promesa “Nada nos 
detiene” para los partners. 

Los partners como usted son clave para 
ejecutar nuestra visión como servicio, 
y Dell APEX le brinda la oportunidad 
de enfocarse en brindar servicios 
especializados para los clientes. 

Cuando trabajamos juntos, podemos 
lograr un éxito aún mayor. Su empresa es 
esencial para nosotros, porque sabemos 
que usted tiene la experiencia y el alcance 
para ayudarnos a acelerar las ventas 
y a aumentar la fidelidad del cliente en 
una amplia gama de soluciones, software 
e infraestructura de Dell Technologies. 

Simplificación Acelerar Mejora
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Beneficios para 
el negocio claros 
para usted y sus 
clientes

Ofrezca soluciones simplificadas, 
aceleradas y mejoradas y promueva 
sus propios servicios especializados 
de valor agregado en un portafolio 
probado de tecnología de infraes-
tructura líder, todo disponible como 
servicio. 

Utilice Dell APEX para: 

Ayudar a los clientes 
a hacer coincidir los 

gastos de TI con el uso 
de previsiones para 
obtener resultados 

empresariales confiables 

Diferencie su oferta 
enfocándose en 

servicios de mayor 
valor que aumentan la 

rentabilidad 

Escale verticalmente 
los entornos de sus 
clientes cuando sea 

necesario y reduzca el 
sobreprovisionamiento, lo que 
puede disminuir las emisiones 

y el uso de recursos 

Simplifique la manera 
en que sus clientes 

consumen tecnología 

Optimizar su portafolio 
como servicio y ofrecer 

una experiencia 
simplificada 

Aproveche la TI flexible 
para escalar soluciones 

rápidamente a fin de 
satisfacer la demanda 

del mercado

Disfrutar de beneficios 
e incentivos financieros 

lucrativos en los 
acuerdos de Dell APEX 

Desbloquear 
simultáneamente 

sus nuevos flujos de 
ingresos recurrentes 
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Seleccione su ruta hacia el mercado
Puede beneficiarse de tres posibles movimientos de venta para las ofertas de Dell APEX: 

Reventa

Un partner revende una oferta 
de Dell APEX a un cliente, con 
implementación en el sitio del 

cliente, instalación de coubicación 
administrada por Dell o instalación 

de coubicación coordinada 
por el cliente/partner.2 

�

Acceda a nuevos posibles clientes 
y mercados netos 

� 

Alojamiento

 Un partner se suscribe a una 
solución de Dell APEX con equipos 
instalados en su centro de datos 

o en una instalación de coubicación 
que operan y administran en 

nombre de un cliente. 

Cree soluciones adyacentes con 
proveedores de colocación 

� Integre en su propia tecnología 
para brindar una oferta  

de servicio única 

Recomendación

Un partner colabora con nosotros 
para recomendar al líder de  

Dell APEX y nosotros cumplimos 
de forma directa. 

Función de asesoría para que 
los partners recomienden 

oportunidades

Aloje y administre nubes 
privadas

Una ruta simple al 
mercado para una 

empresa como servicio

Mejore sus propios servicios 
especializados

Amplíe el alcance de la fuerza de 
ventas de Dell Technologies
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Computación e HCI 

Simplifique las múltiples nubes 
brindando a sus clientes una experiencia 
segura y coherente en todas partes, con 
las mejores características y el mejor 
rendimiento en su clase que requieren 
las cargas de trabajo de estos. 

Almacenamiento

Responda a las necesidades cambiantes 
del negocio de sus clientes, elimine la 
complejidad y reduzca el riesgo con 
almacenamiento escalable y flexible 
como servicio. 

Protección cibernética y de datos 

Ayude a los clientes a tomar decisiones tecnológicas más 
inteligentes que mejorarán los resultados del negocio 
y garantizarán que su infraestructura y sus datos 
permanezcan protegidos y seguros. 

Personalizadas

Cree entornos especializados según demanda aprovechando 
nuestro innovador y extenso portafolio de infraestructura y servicios 
para satisfacer una amplia variedad de requisitos del cliente. 

Explore la ventaja de Dell APEX para su empresa 

Explore el portafolio combinado de Dell APEX, desde la computación y el almacenamiento potente hasta la 
protección cibernética y de datos, las soluciones personalizadas y los dispositivos de cliente, para ofrecer las 

experiencias de nube simplificadas que desean sus clientes: 

Aproveche los beneficios de nuestro  
programa para partners dedicado. 

1 IDC Quarterly Enterprise Storage Systems Tracker, cuarto trimestre de 2022, 9 de marzo de 2023, ingresos de proveedores e IDC Quarterly Converged Systems Tracker, segundo trimestre de 2022, 
16 de marzo de 2023, ingresos de proveedores.

2 La implementación de coubicación administrada por Dell no está disponible con la opción administrada por el cliente. Para conocer la disponibilidad regional de la implementación  
de coubicación administrada por Dell, visite Dell.com/Access-APEX 
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Promocione el portafolio de Dell APEX a los clientes y disfrute de las recompensas  
de los incentivos y beneficios financieros lucrativos para su propia empresa. 

Vaya a la Guía del programa para partners para ver qué hay disponible para usted. 

Visite el Centro de generación de demanda de partners para obtener más información y explorar todos los recursos disponibles.

Obtenga más información sobre el portafolio

Dispositivos de cliente 

Permita que los clientes crezcan 
e innoven liberando el capital necesario 
para simplificar la TI y modernizar el 
ciclo de vida útil de sus PC. 

http://Dell.com/Access-APEX
https://www.delltechnologies.com/partner/en-gb/auth/partner-incentive-programs/rebates.htm
https://www.delltechnologies.com/partner/en-gb/auth/campaigns/apex.htm
https://www.delltechnologies.com/partner/en-gb/auth/sales/apex/portfolio

