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Steigern Sie die 
Produktivität und 
den ROI
Mit Dell APEX PC as a Service1 
für Dell AI PCs

Um mit den neuesten Hardwareinnovationen und einer sich weiterentwickelnden 
Belegschaft Schritt zu halten, überdenken zukunftsorientierte IT-Führungskräfte 

ihren Ansatz für das herkömmliche Gerätemanagement.

4 wichtige Ergebnisse 
des Upgrades mit Dell APEX PC as a Service (PCaaS)

laut einer Forrester Total Economic Impact-Studie2 

1. �Vereinfachung und Skalierung des  
IT-Managements

Optimierung der IT-Ressourcen 
mit weniger Bedarf an Vollzeit-IT-MitarbeiterInnen 
für das Lebenszyklusmanagement von Geräten.

3 Vollzeit-IT-
MitarbeiterInnen 
weniger erforderlich

73.000 
USD

durchschnittliches Jahresgehalt, 
das auf strategischere Prioritäten 
umgestellt werden könnte 
(für das Musterunternehmen)

Geringere Supportkosten für den 
Gerätelebenszyklus 
mit Dell AI PCs mit einem Intel Core Ultra Prozessor 
und Dienstleistungen, die über Dell APEX PCaaS 
gemanagt werden.

341,80 USD pro Gerät

Einsparungen während eines 
36-monatigen Zyklus 
(für das Musterunternehmen)

35 %
Einsparungen  

pro Gerät

2. Schnellere Einführung KI-gestützter Workflows

Senken Sie die Hardwarekosten, 
ohne hinterherzuhinken 
mit optimiertem Anbietermanagement  
und Aktualisierungssupport von  
Dell APEX PCaaS.

18 Monate
neuere Geräte 
(durchschnittliches Alter von Dell 
APEX PCaaS-Geräten über die gesamte 
Nutzerbasis hinweg)

Abonnements über Dell ermöglichen es 
Unternehmen, Kostensenkungsinitiativen 
durch Budgetverlagerung zu erfüllen

Investitionsausgaben Betriebsausgaben

Vermeidung von Cloud-
Nutzungskosten für KI-Modellierung
durch die Möglichkeit für EntwicklerInnen, 
mit AI PCs von Dell Aufgaben direkt auf ihren 
Geräten durchzuführen.

50 %
niedrigere Cloud-
Nutzungskosten  
für KI-Modellierung
(bei untersuchtem Unternehmen)

3. �Steigern der Konnektivität und 
Mitarbeiterproduktivität

Weniger Geräteausfallzeiten  
für NutzerInnen 
mit neueren schnelleren Geräten und 
Serviceoptionen wie ProSupport Plus.

3 Werktage
Durchschnittliche 
vermiedene 
Ausfallzeiten für 
eine/n NutzerIn
(bei untersuchtem Unternehmen)

75 %
weniger  

Geräteausfallzeiten

4. Bessere Geschäftsergebnisse

Moderne IT-Erfahrung mit 
planbaren Kosten
ohne Vorabinvestitionen und verbesserte 
Effizienz bei Bereitstellung, Sicherheit, 
Management und Support.

Geringere Versandkosten
durch die Einbeziehung von Dell ProDeploy 
Plus-Services wie Connected Provisioning.

50 % Vermeidung des 
Geräteversands

Steigerung der Rentabilität 
mit vernetzter Technologie
was zusätzliche Hardware oder 
Hotspots eliminiert.

675.000 
USD

jährliche 
Umsatzsteigerung 
mit Dell 5G PCs

Dell APEX PC as a Service 
für Dell AI PCs 

Vereinfachter und 
rationalisierter Ansatz 
für das Management 
Ihres gesamten  
PC-Lebenszyklus

30 %
ROI

2,43 Mio. USD
NPV

10,62 Mio. USD
Barwertvorteile

< 6 Monate
Amortisierung

Einsatzbereit in drei einfachen Schritten:
1  Hardware auswählen

2  Software und Services hinzufügen

3  Bedingungen für Dell Payment Solutions auswählen

Weitere Informationen finden Sie unter  
Dell.com/APEXPCaaS. Sie können sich auch direkt 

an Ihr Dell Technologies Vertriebsteam wenden.

Copyright © Dell Inc. oder Tochtergesellschaften. Alle Rechte vorbehalten.

1 Payment Solutions werden von Dell Financial Services L.L.C. oder seinem Affiliate bzw. Bevollmächtigten („DFS“) für qualifizierte Kunden bereitgestellt. Die Angebote sind möglicherweise nicht 
verfügbar in Ihrem Land oder können je nach Land variieren. Verfügbare Angebote können ohne vorherige Ankündigung geändert werden und unterliegen der Produktverfügbarkeit, geltendem Recht, einer 
Kreditgenehmigung, der Einreichung aller von DFS geforderten Unterlagen in vollständig und korrekt ausgefüllter Form sowie möglicherweise einem Mindesttransaktionsumfang. Die Angebote sind nicht 
für Einzelpersonen, Familien oder Haushalte verfügbar. Dell Technologies and the Dell Technologies logo are trademarks of Dell Inc. Restrictions and additional requirements may apply to transactions with 
governmental or public entities. Dell APEX PCaaS: Am Ende des Vertrags können KundInnen den Vertrag verlängern oder die Geräte an DFS zurückgeben.

2 Dell beauftragte Forrester mit der Analyse der wirtschaftlichen Gesamtauswirkungen und des potenziellen Return on Investment (ROI) von Unternehmen, die Dell AI PCs mit 5G über das Dell APEX PC as 
a Service-Abonnementmodell erwerben. In diesem Artikel werden verschiedene Schlussfolgerungen aus der vollständigen Studie unter diesem Link vorgestellt. Details zu den wichtigsten Annahmen und 
Methoden sind in der Studie dargelegt, die auf Kundenbefragungen basiert, die unabhängig von Forrester durchgeführt wurden.  Alle quantifizierten Ergebnisse basieren auf einem Musterunternehmen, das 
4.000 Geräte und 8.000 Peripheriegeräte über eine Laufzeit von 36 Monaten abonniert. Dieser Artikel ist eine Zusammenfassung und sollte gemeinsam mit der vollständigen Studie gelesen werden, um ein 
umfassenderes Verständnis des Themas zu erhalten.	
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http://Dell.com/APEXPCaaS%20
https://tei.forrester.com/go/dell/ApexPCaaS/index.html?lang=en-us

